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Czego pragną 
mężczyźni

N

Każdej kobiecie, która patrzy na mężczyznę, 
a zwłaszcza na aktualnego lub potencjalne-
go partnera, przychodzi do głowy wiele pytań. 
Jak poznać, że mężczyzna przestał ją słuchać? 
Co jest dla mężczyzny najbardziej seksowne? 
Jak dać mężczyźnie do zrozumienia, że seks nie 
daje jej satysfakcji?

Na te i wiele innych pytań pomaga odpowiedzieć Steve Harvey, popularny amerykań-
ski aktor i prezenter telewizyjny. Jak nikt inny potrafi on udzielić wielu mądrych po-
rad przydatnych każdej nowoczesnej kobiecie. W przystępny i zabawny sposób od-
krywa przed czytelniczkami, co mężczyźni naprawdę sądzą o miłości, związkach, in-
tymności i zaangażowaniu.
Książka „Bądź damą, myśl jak facet” odniosła ogromny sukces w Stanach Zjednoczo-
nych, przez 12 miesięcy była na pierwszym miejscu na liście bestsellerów dziennika 
New York Times w kategorii poradników. Czytelnicy portalu Amazon.com uznali ją za 
najlepszą książkę 2009 roku.
Aktor i prezenter Steve Harvey zaczynał karierę w latach dziewięćdziesiątych ubiegłe-
go wieku. Wystąpił w kilku filmach, ale popularność zdobył dzięki głośnemu progra-
mowi telewizyjnemu „The Steve Harvey Show”, był też gospodarzem znanego pro-
gramu „It’s Showtime”.
Steve Harvey postanowił napisać poradnik dla pań, ponieważ, jak mówi, „kobiety nie 
mają zielonego pojęcia o facetach”. Poza tym zauważył, że mężczyznom w wielu 
przypadkach układa się w życiu lepiej niż kobietom. Doszedł do wniosku, że może, 
gdy przedstawicielki płci pięknej poznają męski sposób myślenia, zaczną lepiej radzić 
sobie w życiu. „Mężczyzna prawie zawsze wychodzi na swoje” – mówi Harvey – „te-
raz trzeba dać szansę kobietom”. Feministkom i osobom bez poczucia humoru praw-
dopodobnie nie spodoba się ten sposób myślenia i porady Steve'a Harvey'a. Kobie-
ty pragnące zmian w swoim życiu i poprawienia relacji łączących je z mężczyzna-
mi, powinny podążyć ścieżkami wskazanymi przez Steve'a Harvey'a. Pomoże im to  
z jednej strony być prawdziwą kobietą, ale jednocześnie myśleć tak, jak to robią męż-
czyźni. Autor odpowiada na wiele pytań nurtujących kobiety, zdradza różne tajemnice 
ze świata mężczyzn i w zabawny sposób wytyka wady w relacjach damsko-męskich.
Polska jest jednym z pierwszych europejskich krajów, w którym pojawia się książka 
Steve'a Harvey'a.
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Polecamy

Marketing wielopozio-
mowy, czyli MLM, jest ro-
dzajem sprzedaży bez-
pośredniej. Dystrybutor 
poleca swojemu kliento-
wi atrakcyjne produkty, 
niedostępne w tradycyj-
nych punktach sprzeda-
ży, np. perfumy, kosme-
tyki do makijażu, che-

Są pełni entuzjazmu, 
sympatyczni i przedsiębiorczy. 

Osiągnęli sukces dzięki 
marketingowi sieciowemu, 

współpracy z firmą 
FM GROUP Polska 

i tysiącom ludzi, którzy 
wraz z nimi rozwijają swoje 

struktury sprzedaży. 
Należą do najlepszych. 

Są Liderami

Skazani 
na sukces 

W
ac

ła
w

 P
ie

ci
uł

ko

Jo
la

nt
a 

i C
yp

ria
n 

Ko
w

al
sc

y

Ro
be

rt
 P

ie
ci

uł
ko

zdjęcia: Adam Kowalski, Mieczysław Mieloch
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Biznes

mię gospodarczą. Może budować także własną sieć dystry-
bucji, czyli strukturę sprzedaży. Aby zostać Liderem, powinien 
motywować i szkolić grupy swoich Dystrybutorów. Musi też 
wierzyć, że uda się osiągnąć sukces. Tak jak wierzyli oni: Be-
ata Kondratowicz, Wacław Pieciułko i Robert Pieciułko, Jolanta 
i Cyprian Kowalscy oraz Zbigniew Gawłowski.
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HHistoria tej grupy Liderów zaczęła się od Wacła-
wa Pieciułko, który, szukając najlepszego spo-
sobu na osiągnięcie stabilizacji materialnej i za-
wodowej, związał swoją przyszłość z firmą FM 
GROUP. Jego partnerzy mają różne historie do 
opowiedzenia i różne doświadczenia zawodo-
we, jednak finał jest taki sam i można go śmiało 
nazwać happy endem.

Wacław Pieciułko
Nawet będąc współwłaścicielem dwóch skle-
pów ogólnospożywczych we Wrocławiu i za-
trudniając wieloosobowy personel, nie byłem 
zadowolony z uzyskiwanego dochodu w sto-
sunku do wkładu pracy i poświęconego czasu. 
Uznałem, że najlepszym rozwiązaniem bizneso-
wym jest dla mnie marketing sieciowy. Współ-
pracę z FM GROUP rozpocząłem w momencie, 
gdy firma pojawiła się na rynku – 1 września 
2004 r. Oceniłem, że z tak atrakcyjną ofertą i ko-
rzystnym planem wynagrodzeń, ta firma zawo-
juje świat. Tak też się stało. Moje struktury w FM 
GROUP liczą obecnie ponad sto kilkadziesiąt ty-
sięcy zadowolonych parterów w kilkudziesię-
ciu krajach. Z firmą FM GROUP sukces może od-
nieść każdy. To nie jest kwestia wiary, to tylko 
kwestia czasu. Trzeba tylko potraktować swoją 

współpracę na poważnie i mieć skąd czerpać 
dobre wzorce w uzyskaniu niezależności finan-
sowej. W drodze do sukcesu postaraj się o to, 
aby Twoimi parterami zostali ludzie, którzy my-
ślą podobnie jak Ty. Jeśli zaangażujesz się w po-
maganie ludziom, wtedy sukces zacznie iść za 
Tobą. Osiągniesz niezależność finansową i spo-
kój ducha, będziesz mniej pracować, będziesz 
mieć więcej pieniędzy i więcej czasu na ich wy-
dawanie.

Beata Kondratowicz
Przez kilkanaście lat pracowałam na etacie  
w Urzędzie Pocztowym we Wrocławiu. Nie by-
łam zadowolona z uzyskiwanych dochodów, nie 
miałam czasu dla siebie i rodziny. Potem zainte-
resowałam się marketingiem sieciowym. Pra-
ca w MLM wygląda zupełnie inaczej niż na eta-
cie. Za raz wykonaną pracę otrzymujemy wyna-
grodzenie co miesiąc, nawet jeśli mniej pracuje-
my. Współpraca z firmą FM GROUP rozwija moją 
osobowość, daje wysokie dochody i możliwość 
poznania wielu wspaniałych ludzi, którzy stają 
się moimi partnerami biznesowymi. Teraz to ja 
jestem sama dla siebie szefem. Decyduję o wy-
sokości swoich dochodów, o tym kiedy, gdzie  
i z kim będę pracować.

Moim marzeniem było, aby mieć wolność wy-
boru każdego dnia, comiesięczne wysokie do-
chody, własny dom, dobrej klasy samochód, a do 
tego dużo czasu dla siebie i rodziny oraz możli-
wość zwiedzania egzotycznych miejsc. Przeko-
nałam się, że jest to możliwe. Moje marzenia, 
dzięki współpracy z FM GROUP, już się spełniły.

Jolanta i Cyprian Kowalscy
Gdy założyliśmy naszą spółkę JCE Sp. z o.o.,  
a potem rozpoczęliśmy współpracę z FM GRO-
UP, zostaliśmy ochrzczeni „grupą zielonogórską”, 
bo właśnie w tym mieście zaczęliśmy rozwijać 
nasze struktury. Jednak dzisiaj śmiało mogliby-
śmy nazywać się „grupą europejską”. 
Sukces naszych współpracowników i Liderów 
to splot kilku czynników. Przede wszystkim, ko-
rzystając z naszych wcześniejszych doświad-
czeń w sprzedaży bezpośredniej, stworzyliśmy 
proste metody pracy, po których przyswojeniu 
każda osoba potrafi rozpocząć taką samą dzia-
łalność. Dodatkowo umożliwiamy stałe podno-
szenie kwalifikacji dzięki prowadzonym przez 
nas i naszych Liderów cyklicznym szkoleniom 
na różnych szczeblach rozwoju. Okazuje się bo-
wiem, że sama motywacja nie wystarcza do od-
niesienia sukcesu w MLM. Konieczne są również 

Biznes

umiejętności i kompetencje. To właśnie połą-
czenie wiedzy i umiejętności z takimi cechami 
jak upór i konsekwencja działania, gwarantują 
końcowy sukces. 
MLM to system, który przy minimalnym wkła-
dzie własnym umożliwia osiągnięcie niezależ-
ności finansowej, o jakiej możemy tylko poma-
rzyć, pracując na etacie. A dla nas to wspania-
ła przygoda, sposób na życie, pasja i możliwość 
spędzania razem 24 godzin na dobę.

Zbigniew Gawłowski
Wierzę, że każdy z nas rodzi się z darem bycia 
handlowcem, każdy z nas ma coś do zaofero-
wania. Ja postanowiłem rozwijać tę umiejęt-
ność i jest to moja najlepsza inwestycja. 
Jedną z pierwszych cech, jaką powinna mieć 
każda osoba chcąca osiągnąć sukces w MLM, 
jest wyzbycie się mentalności osoby pracującej 
na etacie. Zaczynając współpracę z firmą z tego 
sektora stajesz się biznesmenem pracującym na 
własne konto. Jest to przedsięwzięcie długo-
terminowe, dlatego musisz być konsekwentny  
w działaniu, wierzyć w to, co robisz i być po-
zytywnie nastawionym fanatykiem własnego 
przedsięwzięcia. Wiarygodna jest tylko taka oso-
ba, która sama stosuje się do zasad, o których 

mówi i korzysta z produktów, które zachwala. Ko-
lejna rzecz to cele i konkretna wizja tego, co mo-
żesz osiągnąć: gdy zaplanujesz swój biznes, przy-
niesie Ci on taką przyszłość, jaką sobie wymarzy-
łeś. Pomaga w tym firma, z którą współpracu-
jesz, na przykład FM GROUP posiada programy 
motywacyjne, takie jak „Mercedesem po sukces”,  
w którym Liderzy nagradzani są dodatkowymi 
prowizjami na zapłatę rat leasingowych za luksu-
sowe mercedesy. Gdy już zrobisz pierwszy krok 
i podpiszesz umowę dystrybutorską, Twój Spon-
sor, czyli osoba, która Cię zapisała do Klubu FM 
GROUP, powie Ci, jak zacząć działać.

Robert Pieciułko
Przekonania do marketingu sieciowego nabra-
łem, przyglądając się moim rodzicom, którzy 
pracowali zawodowo w branży MLM, od kie-
dy sięgam pamięcią. Widząc historie sukcesu 
ich oraz innych osób, gdy miałem 19 lat, pod-
jąłem decyzję o rozpoczęciu współpracy z FM 
GROUP. Już po 7 miesiącach zarabiałem kilku-
krotnie więcej niż moi koledzy pracujący na eta-
cie, poświęcając na pracę zaledwie 7 godzin ty-
godniowo. 
Rynek pracy nie rozpieszcza młodych ludzi  
z wykształceniem. Nie ma możliwości podję-

cia pewnej, dobrze płatnej pracy. Młodzi lu-
dzie są jednak otwarci i pozbawieni uprzedzeń, 
a tego biznesu można się nauczyć. Sukces w 
MLM można osiągnąć w każdym wieku, jed-
nak warto zacząć budować niezależność finan-
sową jak najwcześniej, żeby z czasem, gdy ma 
się dochód pasywny ze zbudowanej struktury, 
po prostu cieszyć się życiem. Gdy zachęcam ko-
goś do tego biznesu, dużo rozmawiam z przy-
szłym współpracownikiem, badam jego potrze-
by. Potem informuję o korzyściach płynących 
ze współpracy z FM GROUP, pokazuję produk-
ty. Wzbudzenie entuzjazmu innych ludzi jest ła-
twe, gdy jest się dumnym ze swojej pracy. Za 
każdą osobę, która postanawia przyłączyć się 
do biznesu, biorę odpowiedzialność, pomagam 
jej stawiać pierwsze kroki, inwestuję w nią swój 
czas, wiedzę i doświadczenie. Największą moty-
wację czerpię właśnie z sukcesów moich part-
nerów biznesowych.

Historie Liderów FM GROUP Polska pokazują, 
że osiągnięcie stabilizacji materialnej i życiowej 
jest łatwiejsze niż się wydaje. Chcieliby Państwo 
poznać szczegóły ich pracy? Kontakty znajdą 
Państwo na ostatniej stronie pisma (tylna okład-
ka). 			                       n
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www.fmgroup.pl

Zapraszamy do współpracy!

Liderzy FM GROUP Polska:

(od lewej) Cyprian i Jolanta Kowalscy tel. 502 376 382, Robert Pieciułko tel. 695 224 084,
Wacław Pieciułko tel. 727 955 255, Beata Kondratowicz tel. 605 902 333, Zbigniew Gawłowski tel. 727 990 094 

chemia gospodarcza 
FM GROUP FOR HOME

kosmetyki do makijażu
FM GROUP MAKE UP

telefonia komórkowa 
FM GROUP Mobile

perfumy 
i wyroby perfumeryjne 


